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Bio — das ist flir viele Verbraucher vor allem ein
Versprechen. Fiir Tierwohl, sorgsamen Umgang
mit der Umwelt, fiir Urspriinglichkeit. Doch das
mit der Urspriinglichkeit ist oft so eine Sache.
Denn die Samen, denen Bio-Obst und -Gemiise
entspriefien, stammen in vielen Fillen aus kon-
ventioneller Ziichtung. Das birgt nicht nur die
Gefahr, dass sich irgendwann einige wenige Kon-
zerne — wie etwa Bayer/Monsanto - die Markt-
macht fiir Saatgut untereinander aufteilen. Und
damit kleinere Ziichter verdrangen und die Ar-
tenvielfalt immer weiter einschrdanken. Letztlich
bringt sich auch der Fachhandel um eine Profilie-
rungschance gegeniiber dem LEH. Denn der posi-
tioniert sich zwar immer mehr im Bio-Bereich, in
Sachen Saatgut und samenfester Sorten hat er je-
doch nichts zu bieten. Ein Thema also, das es ab-
solut wert ist, in den Vordergrund gestellt zu wer-
den. So wie es einige Grofihdndler tun, die sa-
menfeste Sorten aus dkologischer Ziichtung
besonders kennzeichnen. Natiirlich muss das
den Kunden gegeniiber erklirt werden. Aber der
Aufwand kann sich durchaus lohnen - das fin-
den auch Ladner, die es bereits ausprobieren.
Mehr iiber die Chancen dkologischer Ziichtung
finden Sie in unserer Titelgeschichte ab Seite 08.

Noch mehr Inspiration und Ideen, wie sich die
Branche wirkungsvoll vom-LEH abheben kann,
gab es auf dem 3. Lebensmittelcamp in Fulda. In
verschiedenen Sessions konnten die Teilnehmer
Themen diskutieren, die zuvor eingereicht wor-
den waren. Und dabei ging es sehr lebendig und
ergebnisorientiert zu, wie unsere Redakteurin
Daniela Nickel erfahren hat. Ihren Bericht finden
Sie auf Seite 17 und viele Videos vom Camp mit
Interviews haben wir auf www.bio-markt.info
fiir Sie zusammengestellt.

Viel Spaf2 beim Lesen!

Nilistia. Gk

PP Natascha Becker
Verantwortliche Redakteurin
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Titelthema - Saatgut

Engagement fiir samenfeste
Sorten ist fiir den 6kologischen
Landbau iiberlebenswichtig.
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Okologisch gezlichtete Sorten und daraus erzeugtes Gemuse
und Getreide sind eine Profilierungschance fiir den Biofach-
handel. Und zwar langfristig, weil diese Produkte nicht in

die Verwertungslogik des LEH passen. Sie verkaufen sich tber
Aufklirung und Beratung — statt tber Optik und Preis.

Text: Leo Friihschilitz

or1 14 Jahren
stellte der Ver-
ein Kultursaat
drei Mohren
mit Charakter
yor: Rodelika, Robila und Mi-
lan warben fiir kologische
ziichtung, samenfeste Sorten
und Vielfalt im Gemiiseregal.
Es war die erste grofler ange-
legte Kampagne, mit der den
Biokunden das Thema 6ko-
logische Pflanzenziichtung
nahegebracht werden sollte.
Seither hat sich viel getan:
Zu den drei Méhren stiefien
Paprika, Salat und andere
tkologisch geziichtete Ge-
miise hinzu. Insgesamt ha-
ben die Pflanzenziichter des
Vereins Kultursaat iber 100
sorten neu geziichtet oder
als Sorte erhalten. Hinzu

‘ kommen Oko-Sorten anderer
| Ziichter sowie mehrere Ge-
‘ treidesorten.

I Nische fiir Engagierte
Doch der Anteil samenfester,
dkologisch geziichteter Sorten

" im Gemiiseabsatz des Biofach-
handels ist iiberschaubar ge-
blieben, eine Nische fiir be-
sonders Engagierte. Dabei bie- ‘
ten dieses Sortiment und die
dahinter stehende Idee ein ‘
grofes Potenzial, sichvom - ‘
1EH abzuheben. Und: Dieses
Engagement ist dringend not-
wendig, wenn der Okolandbau
langfristig tiberleben will.

Die drei grofRen Konzerne
Bayer/Monsanto, Chem China/
Syngenta und Dow/Dupont be-
herrschen 6o Prozent der
Mirkte fiir kommerzielles

Saatgut. Diese Marktkonzent-
ration werde ,weltweit kleine-
re Ziichter verdrangen, Arten-
vielfalt zerstoren, Druck auf
politische Entscheider entfal-
ten und mittels Patenten Bau-
erinnen und Bauern in Ab-
hingigkeit bringen”, mahnt
etwa Jilrgen Maier vom Forum
Umwelt und Entwicklung. Be-
reits jetzt kénnen Bio-Land-
wirte bei diesen Konzernen P
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einkaufen, etwa Pioneer-Mais
von DuPont oder Saatgut fiir
Gemiise und Kriuter von Hild,
Die friihere Bayer-Tochter ge-
hért seit der Monsanto-Uber-
nahme zu BASF, dem vierten
grofen Pestizid- und Gen-
technik-Konzern.

Optimal angepasste Sorten
Die EU-Oko-Verordnung
schreibt lediglich vor, dass
dieses Saatgut eine Generati-
on lang auf einem Bio-Betrieb
vermehrt werden muss, dann
darf es als Bio-Saatgut ver-
marktet werden, Steht bio-
vermehrtes Saatgut nicht zur
Verfiigung, diirfen Bio-Land-
wirte die gewiinschte Sorte
auch als konventionelles Saat-
gut kaufen, nur ohne chemi-
sche Beize.

~Wenn wir in Zukunft gen-

technikfreie Ware haben
wollen, miissen wir auf eige- |
ne, samenfeste Sorten setzen”, |
mahnt Sascha Damaschun, |
Geschdftsfithrer des regiona-
len Grofhandlers Bodan.

Das Ziel 6kologischer Ziich-
tung sind Sorten, die optimal
an die Bedingungen des Oko- ‘
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»Das Thema
gﬁhﬁtil:f-:rmi die

strategische

Petra Boie, Geschiiftsfiih-
rerin von Bingenheimer
Saatgut

L

Petra Boie vonrBingenheimer
Saatgut freut sich iiber das
achsende Interesse an Saatgut
aus okologischer Ziichtung.

landbaus angepasst sind, also
mit weniger Diinger zurecht-
kommen und sich selbst gut
gegen Schadlinge und Beikraut
behaupten kénnen. Zudem sol-
len sie zu Boden und Klima am
jeweiligen Standort passen.
Nicht nur gentechnische Ein-
griffe sind tabu, sondern auch
biotechnologische Methoden
wie die Zellfusion bei CMS-Hy-
briden, die offziell nichtals
Gentechnik zihlen. Okologi-
sche Ziichtung ist konzernfrei
und ihr Sadtgut zdhlt als Kul-
turgut und befindet sich nicht
in Privatbesitz. Die Sorten sind
samenfest und geben ihre Ei-
genschaften - anders als Hyb-
riden - auch an ihre Nachkom-
men weiter. Sie sind also zur
Nachzucht geeignet.

Das Interesse wiichst

»Das Interesse an Saatgut von
Sorten aus dkologischer Ziich-
tung wdchst stetig”, sagt Petra
Boie, Geschaftsfithrerin der
Bingenheimer Saatgut AG. Doch
miisse man dieses Wachstum
differenziert betrachten:
»Deutlich mehr geworden ist es
bei der Solidarischen Land-

] wirtschaft. Hier werden oft zu
100 Prozent samenfeste Sorten
eingesetzt, Diese Menschen
haben den politischen und so-
zialen Anspruch, sich um ihr
Essen zu kiimmern und setzen
das konsequent um.”

Preisdrucl als Gegner
Wachstum gebe es auch bei
Direktvermarktern und Girt-
nern, die den Naturkosthan-
del direkt beliefern. Sie sehe
im Fachhandel aberauch eine
Tendenz zu groRerem Preis-
druck. ,Da springen Anbauer
bei uns als Kunden ab, weil
sie nur mithalten konnen,
wenn sie auf die Top-Ertrags-
sorten setzen." Optimistisch
stimmt sie, dass Verarbeiter
verstdrkt auf Oko-Sorten set-
zen, etwa Voelkel und Beutels-
bacher. ,Das Thema gehort in
die strategische Rohstoffsi-
cherung", ist Boies iiberzeugt.
| Bei Rapunzel sehen sie das
ebenso. Der Hersteller hat zu-
sammen mit dem Ziichtungs-
unternehmen Sativa und dem
italienischen Landwirt und
Zuichter Mauro Buonfiglioli
die Mauro Rosso entwickelt:
Eine Tomate speziell fiir To-
matensofien. Rapunzel ist zu-
sammen mit anderen Bio-Un-
ternehmen auch in der Initia-
tive Bio-Saatgut Sonnenblumen
aktiv,

Norbert Schick leitet den
Obst- und Gemiiseeinkauf
beim norddeutschen Regio-
nalgroRhindler Grell Natur-
kost. ,Wir verabreden beim
Anbau mit unseren Lieferan-
ten, dass sie immer auch fiinf
oder zehn Prozent Sorten aus
Oko-Zucht mit anbauen, um
Erfahrung damit zu sammeln.
Wir geben dafiir eine Abnah-
megarantie zu einem verniinf-
tigen Preis®, erklart Schick.
~Wir mochten uns noch mehr
auf das Thema konzentrieren,
denn wir sehen darin ein Al-

leinstellungsmerkmal und ei-

| me Profilierungsmoglichkeit P
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fiir den Fachhandel." Doch sei
der Umsatz im Einzelhandel
mit Gemiise aus Oko-Zucht in
den letzten Jahren ziemlich
gleich geblieben. Das liege
auch an den Vorstellungen
vieler Endkunden.

Beratung besonders wichtig
Da nickt Jessica Schwarzer
vom Hofladen Gut Wulfsdorf
bei Hamburg: ,Wir stellen fest,
dass der Kunde ohne Beratung
Zzum Hiibscheren greift, etwa
wenn beim Weifikohl Hybride
und samenfeste Sorte neben-
einander stehen.” Doch das In-
teresse sei gestiegen: ,Es gibt
mehr Kunden als frither, die
auf samenfest als Eigenschaft
achten und danach fragen.”

Eva Runschke hat in ihrem
75 Quadratmeter grofen Laden
Eva’s Apfel in Erlangen andere
Erfahrungen gemacht: ,Wir
haben das Thema vor drei Jah-
ren von uns aus forciert, ver-
treten das immer noch und
bestellen an samenfesten Sor-
ten was geht.” Doch ihre Kun-
den interessiere das derzeit
weniger. ,,Da stehen andere
Themen im Vordergrund:
regionale und unverpackte
Ware, Bienensterben.”

Einig sind sich GroR- und
Einzelhdndler, dass es mehr
Material am POS braucht -

Norbert Schick, Leiter Obst-
und Gemiiseeinkauf bei Grell
Naturkost

Extra gekennzeichnet

~ Bio von Anfang an

Wnnalm Zuchtung b nim Erdprodubr!

e e =: ‘.' - i

© Bioverita und Rinklin
Bioverita und Rinklin haben ein
Projekt ins Leben gerufen und
weisen in Naturkostldden mit
Banderolen auf samenfeste Sor-
ten aus der Bio-Ziichtung hin.

© Grell Naturkost

Mit einem eigenen Label wirbt
der regionale GroRhandler Grell
Naturkost flir Obst und Gemiise
aus dkologischer Ziichtung.
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Das Interesse
der Kunden an
samenfesten
Sorten steigt.

und ein konzertiertes Vorge-
hen. ,Ich wiinsche mir eine
gemeinschaftliche einheitli-
che Aktion von Hindlern und
Verbanden, die erkldrt, was
hinter der 6kologischen Ziich-
tung steckt und warum wir
sie brauchen und férdern”,
erklart Norbert Schick.

Projekt als grofie Chance
Eine grofle Chance sieht erin
einem Projekt, dass der regio-
nale badische Groffhdndler
Rinklin zusammen mit dem
Schweizer Verein Bioveritaim
letzten Jahr gestartet hat.
Dem gehéren alle wichtigen
deutschsprachigen Bio-Ziich-
ter an, dazu zahlreiche Bio-
Unternehmen. Das Projekt
soll Erzeugnisse aus dkologi-
scher Zucht im Fachhandel
kenntlich machen. Sie be-
kommen eine Kisten-Ban-
derole mit den Hinweisen:
»Saatgut aus dkologischer
Zichtung” und ,Bio von
Anfang an" sowie dem
Bioverita-Logo.

»Wir sind Ende November
mit einem kleinen Sortiment
an Lagergemiise gestartet”,
berichtet Bastian Schneider,

EioHandel 052019

der in Rinklins OG-Abteilung
das Projekf betreut.

Lust auf Neues geweclkt
~Der Einzelhandel hat es gut
angenomimern, der Start ist ge-
gliickt”, 1autet sein Fazit. Von
den Erzeugern habe es sehr
positive Riickmeldungen ge-
geben. ,Die haben Lust etwas
Neues auszuprobieren.” Rink-
lin habe den Anbau der Sorten
mit ihnen geplant und Anbau-
berater eingebunden. Auch
wurden Mehrkosten kalku-
liert, sagt Schneider. Ob sie
komplett vom Endkunden ge-
tragen werden, miisse sich
zeigen. Ziel diirfe nicht sein,
den Mehrwert auf dem Rii-
cken der Anbauer zu erzwin-
gen. Im Frithsommer soll sich
das Sortiment mit der neuen
Ernte deutlich erweitern.
Dann will auch Sascha Da-
maschun von Bodan erste Pro-
dukte ausloben. ,In die An-
bauplanung kénnen wir das
als aktiven Faktor erst fiir
2020 aufnehmen. Wir sind zu-
versichtlich, dass wir Erzeuger
in unserer Region dafiir gewin-
nen und die Liden zu einem
aktiven Verkauf motivieren P
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IM GESPRACH

wollen wir?“

Die Professorin Stefanie Sievers-Glotzbach untersucht, wie Saatgut und Sorten
in Gemeinbesitz die Landwirtschaft Gkologisch und sozial weiterbringen.
Hier erkldrt sie, welche Bedeutung das auch fiir den Fachhandel haben kann.

arum sollte Saat-
gut der Allgemein-
heit gehdren?

Die privatwirtschaftliche 2ich-
tung konzentriert sich auf weni-
ge, wirtschaftlich attraktive Kul-
turarten und -sorten fiir den
groRflachigen, industriellen An-
bau. Wir brauchen jedoch Viel-

falt, damit die Nutzpflanzen sich -

an verdnderte Umweltbedin-
gungen, etwa durch den Klima-
wandel, anpassen kénnen und
so landwirtschaftliche Ertrage
langfristig stabil bleiben.

Und der Gemeinbesitz von
Saatgut und Sorten starkt
diese Vielfalt?

Saatgut war bis zum Beginn des
20. Jahrhunderts eine von den
Landwirten gemeinschaftlich
genutzte Ressource. Durch den
Schutz des privaten Eigentums
mit Patenten und Lizenzen wur-
den solche Strukturen rechtlich
eingeschrankt oder gar illegal.
Das hat die Vielfalt der Sorten
verringert. Aus unserer Sicht ist
die gemeinbasierte Ziichtung
ein Weg, der vernachldssigt
wurde und gestdrkt werden
muss, damit nicht noch mehr
verloren geht.

Welchen Beitrag leistet
RightSeeds dazu?

Wir erfassen, was es schon an
Strukturen gibt, in Deutschland
mit der dkologischen Ziichtung,
aber auch in Landern des Su-

dens. Hier ist das philippinische
Netzwerk Masipag unser Pro-
jektpartner. Wir beschreiben
unterschiedliche Herangehens-
weisen, aber auch die Ergebnis-
se und positiven Auswirkungen
dieser Ziichtungsarbeit. Ein The-
ma ist auch, wie sich diese Aus-
wirkungen am besten dem End-
verbraucher erkldren lassen.
Schlieflich gibt es mehrere Wer-
te, auf die sich eine Kommuni-
kation stlitzen kann.

Und wie funktioniert sie am
besten?

Eine Mitarbeiterin hat in Berlin
in einem Edeka und einer Filiale
der Bio Company Kunden be-
fragt, wiahrend dort je zwei Wo-
chen die ékologisch geziichtete
Sunviva-Tomate angeboten wur-
de. Dabei hat sie den Kunden
fiinf Flyer vorgelegt mit unter-
schiedlichen Argumenten.

Was war das Ergebnis?

Noch sind wir in der Auswer-
tung. Was sich bereits zeigt,

ist, dass die Auswirkungen von
Marktkonzentration und Kon-
zernmacht im Saatgutsektor die
Kunden sehr bewegt.

Welche Vorteile bietet die
okologische Ziichtung dem
Fachhandel?

Sie ist ein starkes Alleinstel-
lungsmerkmal und schafft mehr
Glaubwiirdigkeit. Es besteht
auch eine groRe Chance, den

»Welche Sorte Zukunft

»OKkologische
Glaubwiirdig-
keit.s

Prof. Stefanie
Sievers-Glotzbach

Leiterin der Forschungs-
gruppe RightSeeds, einem
Verbundprojekt der Uni-
versititen Oldenburg und
Géttingen mit dem Institut
fiir 6kologische Wirtschafts-
forschung (16W) Berlin.

Mehrwert von Oko-Ziichtungen
zu vermitteln. Denn sie wird bei
den Konsumenten ein immer
stdrkeres Thema. Ich beabachte
aber auch, dass es immer noch
eine Angst gibt, das zu themati-
sieren. Denn dann stellt sich
auch die Frage, welche Sorten
eigentlich derzeit den Bio-Er-
zeugnissen zugrundeliegen.

Ist auch die Finanzierung ei-
nes lhrer Forschungsthemen?
Ja. Die Bio-Branche sollte sich
liberlegen, mit welchen Ge-
schiftsmodellen entlang der
Wertschopfungskette sie zur
Finanzierung der 6kologischen
Ziichtung beitragen will. Zusatz-
lich braucht es mehr &ffentliche
Gelder und Férderung, etwa
liber einen Fonds, bei dem

sich die Ziichter mit ihren
Projekten bewerben. 4

Interview: Leo Friihschiitz

“
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